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Simat professionalitza la gestio
I inicia l'expansio internacional

La firma de productes alimentaris per a «vending» espera doblar el volum de negocien dos anys

m La firma Simat, especialitza.
da en la fabricacié | distribu-
cié de preparais alimentaris
per al vending, ha culminat la
seva reorganitzacié per pro-
fessionalitzar la seva estructu-
ra i afrontar I"expansié a curt
termini. L'objectiu del grup
és doblar el volum de negoci
en dos anys.
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Els Hostalets de Pierola

La incorporucié d' Albert Espriu -

com a gerent de Lead Food
Services, Ia filial de distribucid
de Simat, ha culminat el procés
de reestructuracié de la compa-
nyia, que va iniciar-se amb la
construccié d'una nova planta,
ha continuat amb la professi-
onalitzacié de 1'equip directiu
i finalitzard donant pas a un
pla estratdgic ornentat a I'ex-
pansid internacional per als pro-
xims dos anys, El grup, format
per Lead Food Services i per
Preparados Alimenticios Simat,
la divisié productiva, pretén pas-
sar dels sis milions d'euros que
facturarl enguany a registrar un
volum de negoci d'11,5 milions
"any 2007,

El projecte de creixement
que vol dur a terme Simat con-
sislelx a incrementar laseva pre-
séncia als mercats de Portugal,
Franga i, especialment, als pai-
sos de |"Europa de I'Est. «Hem
detectat que sén uns paisos amb
una cultura laboral molt sem-
blant a la nostra i amb un déficit
en matéria de vending impor-
tant, de manera que hi veiem un
potencial de creixement molt
elevats, explica Pere Font, un
dels tres consellers delegnts de
Simat. La firma busca arribar
a acords estratdgics amb dis-
tribuidors locals, perd no des-
carta optar per la compra d'una

. Pare Font, conseller de Simat

empresa del seotor. «No renun-
ciem a créixer mitjangant com-
pres en el mercat nacional nj en
I'internacional, ja que Iz inten-
cid arz és explotar la nostra
marca, ¢l nostre coneixement
i Ia nostra infraestructura en el
major mercat possibles, apunta
Font. De fet, la intencié de
I'empresa ¢s que |'exportacid,
que actualment significa un 7%
de la seva activitat, representi
un 30% del volum de negoci
quan finalitzi I"aplicacid del pla
estratégic, el 2007,

Els canvis en I'estructura de
la firma estan dissenyats per
fonumentar aquestd estratégia.
Els darrers mesos, ¢l grup ha
nomenat Francesc Malgosa
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responsable de Preparados
Alimenticios Simat, la divisié
productiva del grup, | ha posat
punt i final al procés de rellen
generacional, que ha servit per-
qud els germans Pere, Joan i
Ramon Font substitueixin el
fundador i maxim responsable
del grup, Joan Font Torellé. El
capital continua (ntegrament a
les mans de Ia famf{lia Font.

A més, I'any passat, la firma
va posar en funcionament la
seva nova factoria, en la qual
va invertir més d’un milid d'eu-
ros. La planta, capag de produir
cafd, te, llet i xocolata solubles
i instantanis, «estd preparada
per assumir el nostre creixe-
ment a mitd (erminis», explica

Miquel Alimentacié compra
Puntocash al grup Carrefour

D.E.
Girona

La firma gironina de distribucié
Miquel Alimentacié Grup ha
arribat a un acord amb la com-
panyia francesn Carrefour per
adquirir |a seva filial Puntocash,
amb seu a Madnd i especialit-
zada en la distribucid majorista.
L'acord, supeditat al vistiplau
de les autoritats de la compe-
téncia i del qual no s'ha faci-

litat I'import, preveu la incor-
poracié dels 29 establiments
d'autoservei a l'engrds (cash
& carry) del grup als 29 que
Miquel Alimentacié ja opera
sota |'ensenyn Gros Mercar.
Puntocash 1€ vuit establiments
a Cawslunya, sis a Andalusia,
sis més al Pafs Valencid i tres a
la Comumitat de Madrid, entre
d"altres ubicacions.

L'empresa de Vilamalla (Alt
Empordd) s'ha compromds a

mantenir les condicions labaorals
dels 500 empleats de Puntocash.
La firma, que té també 284
supermercats sola la marca
Suma, 190 autoserveis amb
I'ensenyn Proxim i una knia de
distribucid majorista, és present
a tot Espanya i té una plantilla
de 3.000 persones.

L'operacié de compraven-
da respon també a la voluntal
de Cuarrefour de desinvertir en
aquelles activitats allunyades de
la distribucié al detall, ambit
en el qual es manté mitjangant
hipermercats, supermercats,
establiments de descompre i
comerg electrnic, ¢

Font. A 'més, la firma investiga
I'elaboracié de nous productes
relacionats amb les infusions i
begudes dietdtigues, un segment
de mercat en ol qual espera forts
creixements en un futur molt
proxinm. De moment, la firma
utilitza un 40% de la capacitat
productiva que ha instal lat, que
puja a quatre milions de quilos
de productes en pols cada any.
Fundada ¢l 1979, la compa-
nyia, Simut s"ha consolidat com
una de les margues de referéncia
en ¢l subministrament de pro-
ductes per al vending. L'auge
del sector va propiciar que la
companyin cred¢s una filial de
distribucid de tots els anicles
propis del sector. «El vending
és un mercat molt atomitzat i,
als petits operadors, temir un
tinic proveidor que sctui com a
central de compres els fa gua-
nyar comoditat i rendibilitats,
indica Font, &
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| Showainvertira
| tresmilionsa
laplantade
Martorelles

L Barcalona. Showa Europe,
filinl del grup japonés de
fabricadié d'amortidors per
1 motocicletes, invertird tres
milions d'euros per fabricar a
la planta de Martorelles (Valles
Oriental) diferents productes
que fins ara només produia
al Japd. La firma, que ocupa
340 persanes. hi comprat amb
I'nssessorament de I"Agéncia
Cutalana d'[nversions JDE

Elgrup Catalana
Occidente
compra un altre
25% d'Atradius

Barcelona. Calalana Occidente
i Crédito y Caucién ~par-
ticipada en un 3935% per
Catalapn  Occidente~ han
adquirit a Deutsche Bank 1 Sal
Oppenbeim un altre 2502%
de I"nsseguradorn holandesa
Atradius per 24544 milions
deuros, Les firmes j@ contro-
len un 49.99% de 1'entitat /D€
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